JE PREDSTAVITEV .

miniMAX = vec kot racunovodstvo

..miniMAX s svojim poslovnim modelom omogoca racunovodskim servisom povecanje storilnosti ter

kakovosti storitev..

SAOP je z izdelavo spletnega racunovodskega sistema miniMAX kot
specialist za racunovodske informacijske resitve najavil Stevilne ino-
vacije v organizaciji delaracunovodskih servisovin njihovega sodelovan-
ja s strankami.

S ponudbo ve¢ razlicic miniMAXa je SAOP ra¢unovodskim servisom
omogocil, da nadgradijo dosedanjo ponudbo z novimi poslovnimi storit-
vami z dodano vrednostjo. Gre za to, da lahko stranke racunovodskega
servisa, ki uporablja miniMAX dostopajo do svezih poslovnih informac-
ij in analiz, za kar pa jim ni potrebno kupovati enake licence kot jo ima
racunovodski servis. V nasprotju z modeli drugih ponudnikov poslovnih
aplikacij, ki jih tudi uporabljajo nekateri racunovodski servisi, stranka
za takSen dostop placa le 20 odstotkov vrednosti ne pa polne licence.
Ob tem ima stranka na voljo tudi licenco, ki poleg vpogleda v finanéno-
racunovodske informacije omogoc¢a S$e izstavljanje racunov in
prera¢unov, vnasanje potnih nalogov, obvladovanje zalog in osnovnih
sredstev ter druge funkcionalnosti, ki jih potrebuje za poenostavitev
vsakodnevnih opravil. TakSna licenca predstavlja 60 odstotkov vred-
nosti polne licence.

miniMAX racunovodske storitve z dodano vrednostjo

SAOP je z miniMAX
racunovodskim servisom
ponudil ne samo vrhunsko
podporo poslovanju am-
pak tudi dober posel.
Racunovodski servis
namre¢ za vsako stranko,
ki po njegovem priporogilu
priéne uporabljati katero
koli licenco miniMAXa,
pridobi 20 odstotkov od
njene mesecne narocnine.
A to sploh $e ni glavnina
pridobljene dodane vred-
nosti. Stranka, ki upora-
{ blja miniMAX za spreml-
janje poslovanja, ima na
voljo preglede analize in
porodila iz poslovanja. Tako lahko v vsakem trenutku dostopa do hitrih bi-
lanc, zneskom DDV, prihodkov, odhodkov ter drugih podatkov, ki so jih
prej pripravljali po narocilu v racunovodskem servisu. Ra¢unovodje se ta-
ko lahko bolje posvetijo izboljSavam bilanc in optimizaciji placil DDV, prido-
bijo pa tudi ¢as za nove stranke. To pomeni, da lahko z enako ekipo ustvar-
ijo ve¢ prihodka in to brez kompromisov pri kakovosti storitve.

v v e am s

SAOP vsem sedanjim in novim naro¢nikom Racunalniskih novic nudi
miniMAX v uporabo za obdobje enega leta s 50-odstotnim
popustom.

Na spletni strani "www.minimax.si/rn" oznacite, da ste narocnik
Racunalniskih novic in miniMAX boste lahko kar eno leto uporabljali po
polovi¢ni ceni. Se splac¢a!
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miniMBX

racunovodja in stranke
dostopajo prek spleta
do istih podatkov

programska oprema,
podatki in dokumenti
se nahajajo na
enem mestu

uporaba prek
mobilnika ali PDA

uporaba prek notesnika
ali namiznega racunalnika

Znizevanje stroskov

Pomembna prednost miniMAXa je, da vse omenjene ucinke dosega ob
nizjin stroskih lastnistva. Uporabnikom ni potrebno kupovati zmogljivih
novih rac¢unalnikov ali programske opreme, temve¢ se placuje samo
mesecna licenénina, ki zajema skrb za zakonske spremembe, redno arhi-
viranje, nadgradnje in podporo. Poleg tega se zmanj$a tudi poraba
delovnega ¢asa za neprofitna rutinska opravila, kot je izstavljanje racunov
strankam. Celotna komunikacija med racunovodstvom in strankami lahko
poteka prek miniMAXa, saj ima program vgrajen elektronski dokumentaci-
jski sistem ter sistem za obvesc¢anje uporabnikov. Znizajo se tudi stroski
poslovanja pri stranki. Pa ne samo zaradi zmanjsanja telefonskih klicev za
pridobivanje informacij, temve¢ tudi zaradi uporabe elektronske doku-
mentacije. Vsa poslovna dokumentacija, ki je narejena z miniMAXom, je
urejena in shranjena v dokumentnem sistemu, vanj pa je mogoce shraniti
tudi druge dokumente, na primer skenirane prejete ra¢une ali narocilnice.

Prilagojene funkcionalnosti, ki jih racunovodski servisi in podjetniki dejan-
sko potrebujejo, Stevilne poenostavitve rutinskih opravil ter izboljsan pre-
tok informacij racunovodskim servisom omogocajo, da zgradijo skupnost,
v kateri lahko nastajajo nove povezave in poslovni modeli. Uporabniki
lahko svojim poslovnim partnerjem omogocajo dostop do doloc¢enih po-
datkov in s tem izboljSajo poslovno komunikacijo, ki lahko povecéa
dobickonosnost celotne vrednostne verige. (PR)
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